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LYCEE REMI BELLEAU

Un cadre de vie agréable au cceur du Perche.
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Jeme de [:I]"EgE (I]LI Jeme DPE) L’établissement, bien situé pres de la
Retour de Seconde Générale e T

. . - Mans/Paris, offre également des condi-
Pour les titulaires d'un CAP en relation avec le do-

‘- tions d’hébergement priviléegiées grace
maine professionnel, possibilité d'intégrer e BAC a un internat rénové disposant de

PRO COMMERCE en premigre. . chambres de 4 places.
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MULTI-SPECIALITE

Autonomie, disponibilité, polyvalence
Sens de l'initiative et dynamisme
Sens du contact avec le client
(lualités d'écoute

(ualités mobilisées pour réussir : I
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Le titulaire de ce CAP travaille soit dans les com-
- merces de détail, soit dans les rayons spécialisés des
~ grandes surfaces. Placé sous |a responsabilité d'un
chef de rayon, il participe & |a réception et au stock-
age des marchandises. |l approvisionne les rayons et
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~ veille a leur attractivité, il accueille e client, identifie S A e e =
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~ ses besains et met en avant les qualités des produits. 33, Rue Bretonnerie ©
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Enfin. selon les structures, il participe a |'encaisse- 28401 NOGENT-LE-ROTROU cedex \ =
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ITIEI'It. ’ Téléphone :02 37 29 30 00 (standard)

02 37 29 30 33 (Secrétariat général)
’ ' Télécopie : 02 37 29 30 26

Messagerie : rbelleau@ac-orleans-tours.fr

Exemples de métiers :

o  [aissier(e)

o Lommergant(e) en alimentation
o  \Vendeur(euse) en magasin
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LA FORMATION

Formation sur Z ans :

LES STAGES EN ENTREPRISES LES ENSEIGNEMENTS

Enseignement Professionnel
Francais/Histoire-Géographie/ECJS
; Langue Vivante 1
Objectifs : ., £ Mathématiques Sciences

t Prévention Santé Environnement
Arts appliqués
Education Physique et Sportive

« Realiser ['implantation des produits promotionnels
et saisonniers.

. Eérlerlappruvisi.unm.ament des produits. . - r~ \ LES POURSUITES D’ETUDES

~ Le titulaire du CAP ECMS méme s'il a vocation a l'inser-

S professionnelle peut poursuivre ses études no- &
tamment :

y - le lycéen dmt effectuer |6 semaines de stages en
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milieu professionnel, dont

““« En realisant une mention complémentaire dans Ie
"% domaine du commerce

Y m o " annge : 7 fois 4 semaines "=« Avec un bon dossier, poursuivre en BAG PRO:
) « 2"™année : 2 fois 4 semaines "% BAC PRO COMMERCE
B - wh 84« BAC PROACCUEIL—RELATION CLIENT USAGERS
Les enseignements professionnels sont dispensés en Les stages permettent de mieux appréhender le monde o BAC PROVENTE (PROSPECTION, NEGOCIATION..)
salles informatiques et dans un environnement adapté du travail et de mettre en pratique les enseignements T, e
. : dispensés au lycée. Les travaux réalisés peuvent ser- '
3 leur futur cadre professionnel. b iphortsPTE e -
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Ces stages s'effectuent majoritairement dans des ma- REMI BELLEAU

gasins alimentaires (de la superette a [hyper-
mEIr'[:hé)_ Des choix pour réussir

EMPLOYE DE COMMERCE
MULTI SPECIALITE



